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Programa do Componente Curricular
Uso da lingua inglesa como instrumento de comunicagdo em situagdes especificas da area
de negdcios. Lingua inglesa aplicada a interacGes de ambito profissional. Documentos
Ementa: comerciais em lingua inglesa. Termos técnicos e de estruturas linguisticas relacionados
com a area de estudo especifica. Temas complementares, atuais e emergentes, e
tendéncias na area.
- Desenvolver a competéncia comunicativa em lingua inglesa em situagdes de negdcios; -
i Aprimorar conhecimentos Iéxico-gramaticais em lingua inglesa, com énfase em situacoes
Objetivos: - o : o . . )
profissionais; - Promover o estudo integrado das quatro habilidades: reading, speaking,
listening e writing.
, Médulo I - Poder e eficiéncia em negociagdes Mddulo II - Processo de negociagdao Modulo
Conteudo:

Habilidades

Competéncias:

III - Estudos de Caso"

e

Uso da lingua inglesa como instrumento de comunicacdo em situacdes especificas,
considerando: diferengas culturais que possam interferir nas interacdoes de ambito
profissional; desenvolvimento das habilidades comunicativas visando ao aperfeigopamento
da comunicagdo através da correspondéncia comercial; uso de termos técnicos
relacionados com a area de estudo especifica.

Metodologia de Ensino e Avaliagcao

Metodologia:

Procedimentos de
Avaliagdo da
Aprendizagem:

Horario de

atendimento:

A disciplina sera ministrada visando a integracdo das quatro habilidades, isto €, reading,
speaking, listening e writing , com atividades que proporcionardo pratica oral, escrita, de
leitura e de compreensdo auditiva, bem como sistematizagdo e familiarizagdo com a
gramatica/léxico da lingua inglesa. A abordagem utilizada durante as aulas sera
comunicativa, com énfase na expressao oral. A participagdo e o engajamento nas
atividades propostas ao longo do curso dentro e fora da sala de aula serdo estimuladas e
esperadas como parte do processo de aprendizagem individual e coletiva.

A avaliacdo do conteldo é continua ao longo do curso. Para efeito de nota, contudo, serdo
realizadas trés atividades para nota, sendo duas escritas e uma oral. As regras de
avaliacdo obedecem a resolugdo especifica que trata do tema na Universidade Federal da
Paraiba.

Sob agendamento através do endereco eletronico claudiacaminha@cchla.ufpb.br

Cronograma de Aulas

Inicio

Fim

Descricao

05/12/2023

19/12/2023

Médulo I: Poder e Eficiéncia em Negociacdes

05/12/2023

05/12/2023

Primeiro Encontro: Aula Introdutdria

12/12/2023

12/12/2023

Segundo Encontro: Poder e Eficiéncia em Negociagdes

19/12/2023

19/12/2023

Terceiro Encontro: Poder e Eficiéncia em Negociacdes - Primeira Atividade para Nota

30/01/2024

30/01/2024

Quarto Encontro: Preparando-se para Negociar

30/01/2024

16/04/2024

Médulo II: Processo de Negocicdo

06/02/2024

06/02/2024

Quinto Encontro: Estabelecendo Objetivos

13/02/2024

13/02/2024

Ndo Havera Aula

20/02/2024

20/02/2024

Sexto Encontro: Reunindo-se para negociar

27/02/2024

27/02/2024

Sétimo Encontro: NegociacOes - Questionando e Esclarecendo

05/03/2024

05/03/2024

QOitavo Encontro: Visita Técnica - Alpargatas (Santa Rita)

12/03/2024

12/03/2024

Nono Encontro: Propostas

19/03/2024

19/03/2024

Décimo Encontro: Bargaining

26/03/2024

26/03/2024

Décimo Primeiro Encontro: Uma Nova Proposta
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Inicio Fim Descrigao
02/04/2024|02/04/2024 |Décimo Segundo Encontro: Lidando com impasses
09/04/2024[09/04/2024 |Décimo Terceiro Encontro: Fechando acordos
16/04/2024|16/04/2024|Décimo Quarto Encontro: Prova Escrita - Segunda Atividade para Nota
16/04/2024(23/04/2024|Mddulo III: Estudos de Caso
23/04/2024|23/04/2024 |Décimo Quinto Encontro: Apresentagdo de Seminarios
30/04/2024(30/04/2024 |Reposicdes
AvaliagOes
Data Hora Descricao
19/12/2023 13:00 Primeira Atividade para Nota
26/03/2024 13:00 Segunda Atividade para Nota
16/04/2024 13:00 Terceira Atividade para Nota
30/04/2024 13:00 Reposigao
14/05/2024 13:00 Exame Final
30/04/2024 Reposicdo
14/05/2024 Exame Final
Referéncias Basicas
.I:Z:egieal Descrigdo
Livro LAFOND, C.; VINE, S.; WELCH, B.. English for Negotiating. . Oxford University Press.
2014
Referéncias Complementares
Ez:egieal Descrigao
Livro DUBICKA, Iwonna; O'KEEFFE, Marggret. Advanced Market leader:business english course
book. 3.ed. Harlow: Pearson education, 2011. 184 p. ISBN: 9781408237038.
Livro ROGER_S, John. Market leader:advanced business english practice file. 3.ed. Harlow: Pearson
education, 2011. 95 p. ISBN: 9781408237045.
Livro A. LAWS. Negotiations. . Summertown Publishing. 2009

NUmero do documento: 1048893 Data de emissdo: 05/06/2024

ATENCAO

Para verificar a autenticidade deste documento acesse https://sigaa.ufpb.br/sigaa/documentos/
informando o nimero do documento, data de emisséo e o cddigo de verificacdo

Codigo de verificacdo: 804a2f3281

SIGAA | STI - Superintendéncia de Tecnologia da Informacgdo da UFPB / Cooperagdo UFRN - Copyright © 2006-2024 |
producao_sigaa-4.sigaa-4 | 24.6.0




