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Programa do Componente Curricular

Ementa:

Objetivos:

Conteldo:

Habilidades e
Competéncias:

- Desenvolver a competéncia comunicativa em lingua inglesa, oral e escrita, em situacGes de
negdcios; - Aprimorar conhecimentos |éxico-gramaticais em lingua inglesa, com énfase em
situagoes profissionais; - Promover o estudo integrado das quatro habilidades: reading,
speaking, listening e writing; - Retomar a importancia de aspectos culturais em situacGes de
negocios.

Moédulo I - Unidades 1 a 4 — LAFOND, Charles. VINE, Sheila. WELCH, Birgit. English for
Negotiating. Oxford, 2009. Unidade 1 - Preparacdo: definindo objetivos; o negociador de
sucesso; pedindo informagdes; planejando uma reunido; dando explicagdes. Unidade 2 -
Definindo objetivos: priorizando objetivos; estabelecendo uma pauta; conhecendo a outra
parte; organizando uma reunido; estabelecendo interesses e perguntando sobre interesses;
concordando sobre pontos de pauta. Unidade 3 — A Reunido: convocacao para reuniao;
mudancas de pauta de Ultima hora; objetivos da reunido; a melhor abordagem; enviando
carta/e-mail de convocacao; alteracao e confirmacgdo de pauta; estabelecendo objetivos em
uma reunido; cumprimentos. Unidade 4 - Propostas: fazendo uma proposta; respondendo
uma proposta; oferecendo uma contraproposta; apresentando propostas e contrapropostas;
esclarecendo informacdes; expressando possibilidades e impossibilidades; ofertas e
condicGes. Mdédulo II - Unidades 5 a 7 — LAFOND, Charles. VINE, Sheila. WELCH, Birgit.
English for Negotiating. Oxford, 2009. Unidade 5 - Uma Nova Oferta: tipos de negociagao;
esclarecendo profissdes; introduzindo novas ideias; resolucdo de diferencas; questionando
sobre ofertas; expressando opinides; sugerindo uma solucdo. Unidade 6 - Lidando com
Impasses: lidando com conflitos; lidando com diferengas; expressando concordéancia e
discordancia; fazendo perguntas pertinentes; fazendo e obtendo concessdes; encorajando o
acordo. Unidade 7 - Acordo: finalizando o acordo; estabelecendo um plano de agao;
fechamento; descrevendo situagGes atuais e futuras; expressando compromisso; anunciando
progressos; estabelecendo prazos; resumindo."

Uso da lingua inglesa como instrumento de comunicacdo em situagdes especificas,
considerando: diferengas culturais que possam interferir nas interagoes de ambito
profissional; desenvolvimento das habilidades comunicativas visando ao aperfeicoamento da
comunicacdo através da correspondéncia comercial; uso de termos técnicos relacionados com
a area de estudo especifica.

Metodologia de Ensino e Avaliacao

Metodologia:

Procedimentos
de Avaliagao
da
Aprendizagem:

Horario de
atendimento:

A disciplina sera ministrada visando a integracdo das quatro habiidades, isto &, reading,
speaking, listening e writing , com atividades que proporcionardo pratica oral, escrita, de
leitura e de compreensdo auditiva, bem como sistematizacdo e familiarizacdo com a
gramatica/léxico da lingua inglesa.

A avaliacdo do conteldo é continua ao longo do curso. Para efeito de nota, contudo, serdo
realizados o computo sera o seguinte: Nota 1: 01 (uma) prova a ser realizada apds o término
do Mddulo I, compreendendo expressao e compreenséo oral, valendo 10,0 (dez) pontos. Nota
2: Revisdo critica de artigo em lingua inglesa sobre negociagdes internacionais, valendo 10,0
(dez) pontos. Nota 3: 01 (uma) prova a ser realizada apés o término do Mddulo 11,
compreendendo expressao e compreensdo oral, valendo 10,0 (dez) pontos.

Cronograma de Aulas

Inicio Fim Descricao
01/02/2018 01/02/2018 Exame de Aproveitamento de Estudos
05/02/2018 05/04/2018 Modulo I
12/04/2018 11/06/2018 Médulo 11
Avaliacoes

https://sigaa.ufpb.br/sigaa/ava/PlanoCurso/form.jsf
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Data Hora Descrigao
09/04/2018 15:50 Segunda Nota - Revisdo Critica
09/04/2018 15:50 Primeira Nota - Prova
11/06/2018 15:50 Terceira Nota - Prova
14/06/2018 Reposicao
22/06/2018 Exame Final
Referéncias Basicas
Tipo d_e Descrigao
material
Li LAFOND, Charles; VINE, Sheila; WELCH, Birgit. English for Negotiating. . Oxford Business
ivro X
English. 2014

Referéncias Complementares

Tipo de material

Descrigcdao

Livro

LAWS, Anne. Negotiations. . Oxford Summertown Publishing. 2209
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